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DOMENIUL: ECONOMIC, ADMINISTRATIV, POSTA
CLASA a Xll-a

| FAZA NATIONALA

I. PROBA SCRISA

Lista unitatilor de rezultate ale invatarii tehnice generale relevante:

Aplicarea politicilor de marketing.
Intocmirea situatiilor financiare.
Aplicarea tehnicilor de negociere si contractare.

Continuturi tematice:

Mixul de marketing:

politica de produs — componente, ciclul de viata, gama de produse;

politica de distributie — circuite de distributie;

politica de pret — categorii de pret, factori de influenta,

politica de promovare.

Reprezentarea entitatii prin situatii financiare:

lucrari premergatoare intocmirii situatiilor financiare;

abordari privind bilantul entitatii — sursa informationala a analizei financiare;
functiile bilantului;

abordari privind contul de profit si pierdere.

Surse de finantare ale entitatii:

surse de finantare interna — capitalurile proprii (capital social, prime de capital,
rezerve din reevaluare, rezerve, rezultatul exercitiului, rezultatul reportat);
surse de finantare externe: credite bancare; imprumuturi din emisiunea de
obligatiuni.

Abordari definitorii ale negocierii;

Particularitatile negocierii in relatie cu procesul de vanzare cumparare.

Profilul negociatorului.

Il. PROBA PRACTICA

Teme pentru Lucrari de laborator/Aplicatii practice:

Alcatuirea gamei sortimentale a firmei de exercitiu.

Elaborarea etapelor de lansare de noi produse/servicii pe piata firmei de
exercitiu.

Strategii de distributie ale firmei de exercitiu.

Strategii de pret utilizate de firma de exercitiu.

Strategii de promovare utilizate de firma de exercitiu.

Surse de finantare ale entitatii:

Surse de finantare interna — Capitalurile proprii (capital social, prime de
capital, rezerve din reevaluare, rezerve, rezultatul exercitiului, rezultatul
reportat);

Surse de finantare externe: Credite bancare; Imprumuturi din emisiunea de
obligatiuni.

Tehnici si tactici de negociere in firma de exercitiu.

Negocierea contractelor in firma de exercitiu.
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| FAZA JUDETEANA

I. PROBA SCRISA

Lista unitatilor de rezultate ale invatarii tehnice generale relevante:
e Aplicarea politicilor de marketing.
e Intocmirea situatiilor financiare.
e Aplicarea tehnicilor de negociere si contractare.

Continuturi tematice:
e Mixul de marketing:
- politica de produs — componente, ciclul de viatd, gama de produse;
- politica de distributie — circuite de distributie;
* Reprezentarea entitatii prin situatii financiare:
- lucrari premergatoare intocmirii situatiilor financiare;
- abordari privind bilantul entitatii — sursa informationala a analizei financiare;
- functiile bilanfului;
- abordari privind contul de profit si pierdere;
¢ Definirea termenului de negociere.
o Particularitatile negocierii in relatie cu procesul de vanzare cumparare.
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